


























































































































48 

 8.5.2 ประมาณการต้นทุนค่าบริการ 
 
ตารางที่ 8.3: ต้นทุนค่าบริการ 
 

ทุนค่าบริการ 

รายการ จ านวน  
ค่าทุนจดทะเบียนบริษัท (ครั้งเดียว) 33,000 

ค่าจ้างผลิตสินค้า 590,000 

ค่าจดทะเบียน อย. (ครั้งเดียว) 40,000 
ค่าใช้จ่ายในการตลาด 150,000 

ค่าสมัคร LINE OA 2,500 
ค่าท า Website 35,000 

ค่าวิจัยและพัฒนาสินค้า 25,000 

ค่าเช่าคลังสินค้า 45,000 
รวม (บาท) 920,500 

 
 8.5.3 ประมาณการเงินลงทุน  
 เงินลงทุนในการเริ่มต้นกิจการ  
 บริษัท DESTIN PROTEIN JELLY ใช้เงินลงทุนเริ่มต้นธุรกิจเป็น ค่าผลิตสินค้า  
ค่าจดทะเบียน อย. ค่าทุนจดทะเบียนบริษัท และอ่ืน ๆ มีรายระเอียดดังนี้  
 8.5.4 การประมาณค่าใช้จ่าย 
 ค่าใช้จ่ายในการขายของธุรกิจมีการด าเนินการผ่านทั้งช่องทางออนไลน์ และมีการส่งเสริม
การขาย เช่น โปรโมชั่นส่วนลดเดือนเกิด เป็นต้น 
 ประมาณการค่าใช้จ่ายในการขายระยะเวลา 5 ปี 
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ตารางที่ 8.4: ประมาณการค่าใช้จ่าย 5 ปี  
 

รายการ ปีที ่1 ปีที่ 2 (3%) ปีที ่3 (3%) ปีที่ 4 (3%) ปีที ่5 (3%) 

ค่าเว็บไซต์ 60,000 60,000 60,000 60,000 60,000 
ค่าโฆษณา 150,000 150,000 150,000 150,000 150,000 

ค่างจ้าง Influencers 
รีวิว 

400,000 350,000 200,000 100,000 100,000 

ค่าขนส่งสินค้า 72,000 72,000 72,000 72,000 72,000 

ค่าวัตถุดิบ  500,000 500,000 500,000 500,000 500,000 
ค่านักบัญชี 62,400 62,400 62,400 62,400 62,400 

ค่าอินเทอร์เน็ต 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 

ค่าจ้างผลิตสินค้า  
(รวมทุกอย่าง) 

590,000 590,000 590,000 590,000 590,000 

รวม 1,614,400 1,564,400 1,414,400 1,314,400 1,314,400 
 
  8.5.4.1 ค่าใช้จ่ายทางการตลาด 
 
ตารางที่ 8.5: ค่าใช้จ่ายทางการตลาด 
 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 
ค่าเว็บไซต์ 60,000 60,000 60,000 60,000 60,000 

ค่าโฆษณา 350,000 300,000 250,000 200,000 150,000 

ค่างจ้าง Influencers รีวิว 400,000 380,000 360,000 350,000 200,000 
ส่วนลดจัดโปรโมชั่น 
(ทุกเดือน) 

120,000 120,000 120,000 120,000 1200,000 

ค่า Line OA 10,400 10,400 10,400 10,400 10,400 

ค่าอินเทอร์เน็ต 30,000 30,000 30,000 30,000 30,000 

รวม 970,400 900,400 830,400 770,400 570,400 
เงินเดือนพนักงาน 3* 114,000 117,420 120,943 124,570 128,308 

โบนัสรายปี - 92,610 101,871 117,159 140,576 
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  8.5.4.2 ค่าสาธารณูปโภค และค่าใช้จ่ายอ่ืน ๆ  
 
ตารางที่ 8.6: ค่าสาธารณูปโภคและค่าใช้จ่ายอื่น ๆ  
 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 (3%) ปีที ่3 (3%) ปีที ่4 (3%) ปีที ่5 (3%) 

ค่าน้ า 48,000 49,440 50,923 52,450 54,024 
ค่าไฟ 48,000 49,440 50,923 52,450 54,024 

โน้ตบุ๊ก  100,000 - - - - 

โทรศัพท์ 60,000 - - - - 
เครื่องพิมพ์ 50,000 - - - - 

รวม 306,000 98,880 101,846 104,900 108,048 
719,674 

 
  8.5.4.3 ค่าเสื่อมราคาสินทรัพย์  
  ประมาณการค่าเสื่อมราคาต่อปี 
 
ตารางที่ 8.7: ค่าเสื่อมราคาต่อปี 
 

รายการ จ านวนเงิน (บาท) อายุการใช้งาน ค่าเสื่อมราคาต่อปี 

โน้ตบุ๊ก 100,000 5 20,000 
โทรศัพท์ 60,000 5 12,000 

เครื่องพิมพ์ 50,000 5 10,000 

รวม 210,000 
รวมค่าเสื่อมราคาต่อปี 42,000 

 
  8.5.4.4 ภาษีเงินได้นิติบุคคล  
 บริษัท DESTIN มีการจดทะเบียนทุน 5 ล้านบาท และมีรายได้ไม่เกิน 30 ล้านต่อปีได้รับ
การยกเว้น 300,000 แรก และเสียภาษีอยู่ที่ 15% 
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ภาพที่ 8.1: อัตราภาษีเงินได้นิติบุคล 
 

 
 
ที่มา: กรมสรรพากร.  (2565).  คู่มือภาษีเงินได้นิติบุคคล. สืบค้นจาก https://www.rd.go.th/ 

fileadmin/user_upload/lorkhor/newsbanner/2022/CIT_SME.pdf. 
 
8.6 การประมาณการงบทางการเงิน  
 จากข้อมูลข้างต้นทั้งหมด จะประมาณการงบการเงิน ของบริษัท DESTIN โดยสังเขป ตาม
รายระเอียดดังนี้  
 8.6.1 การประมาณการงบก าไรขาดทุน 
 
ตารางที่ 8.8: งบก าไรขาดทุน 
 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 
รายได้จากการขายสินค้า 4,720,000 4,956,000 5,451,600 6,269,340 7,523,208 

ต้นทุนขาย 1,682,000 1,856,430 2,033,854 2,324,425 2,754,533 

ต้นทุนสินค้า  1,568,000 1,646,400 1,811,040 2,082,696 2,499,235 
ค่าแพคและค่าขนส่ง 114,000 117,420 120,943 124,570 126,990 

(ตารางมีต่อ) 
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ตารางที่ 8.8 (ต่อ): งบก าไรขาดทุน 
 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

โบนัสรายปี - 92,610 101,871 117,159 140,576 
ก าไรขั้นต้น 3,038,000 3,099,570 3,417,746 3,944,915 4,768,675 

ค่าใช้จ่ายในการ
ด าเนินงาน 

540,000 540,000 540,000 540,000 540,000 

ค่าใช้จ่ายทางการตลาด 970,400 900,400 830,400 770,400 570,400 

EBITDA 1,527,600 1,659,170 2,047,346 2,634,515 3,658,272 
ค่าเสื่อมราคา 42,000 42,000 42,000 42,000 42,000 

ก าไรก่อนหักดอกเบี้ย
และภาษี 

1,485,600 1,617,170 2,005,346 2,592,515 3,616,275 

ดอกเบี้ยจ่าย - - - - - 

ก าไรก่อนหักภาษี EBT 1,485,600 1,617,170 2,005,346 2,592,515 3,616,275 
ภาษีจ่าย 15% 177,840 197,576 255,802 343,877 497,441 

ก าไรสุทธิ 1,307,760 1,419,595 1,749,544 2,248,638 3,118,834 

ก าไรสะสม 1,307,760 2,727,355 1,709,230 2,351,818 3,415,651 
 
 8.6.2 การประมาณการงบแสดงฐานะทางการเงิน 
 
ตารางที่ 8.9: งบแสดงฐานะทางการเงิน 
 

รายการ ปีที ่0 ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 
สินทรัพย์       

สินทรัพย์
หมุนเวียน 

      

เงินสดและ
เงินฝาก
ธนาคาร 

2,500,000 3,807,760 5,227,355 5,669,139 6,498,182 7,867,472 

(ตารางมีต่อ) 
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ตารางที่ 8.9 (ต่อ): งบแสดงฐานะทางการเงิน 
 

รายการ ปีที ่0 ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

สินทรัพย์ไม่
หมุนเวียน 

- - - - - - 

รวมสินทรัพย์ 2,500,000 3,807,760 5,227,355 5,669,139 6,498,182 7,867,472 
หนี้สินและ
ส่วนของ
เจ้าของ 

      

หนี้สิน       

รวมหนี้สิ้น - - - - - - 
ส่วนของ
เจ้าของ 

      

ทุน 2,500,000 2,500,000 2,500,000 2,500,000 2,500,000 2,500,000 

ก าไรสะสม - 1,307,760 2,727,355 3,169,139 3,998,182 5,367,472 

รวมส่วนของ
เจ้าของ 

2,500,000      

รวมหนี้สิน
และส่วนของ
เจ้าของ 

2,500,000 3,807,760 5,227,355 5,669,139 6,498,182 7,867,472 

 
 8.6.3 งบกระแสเงินสด 
 
ตารางที่ 8.10: งบกระแสเงินสด 
 

รายการ ปีที ่0 ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 
กิจกรรม
ด าเนินงาน 

      

ก าไรสุทธิ  1,307,760 1,419,595 1,749,544 2,248,638 3,118,834 
(ตารางมีต่อ) 

 



54 

ตารางที่ 8.10 (ต่อ): งบกระแสเงินสด 
 

รายการ ปีที ่0 ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

ค่าเสื่อมราคา  42,000 42,000 42,000 42,000 42,000 
บวกดอกเบี้ย
จ่าย 

 - - - - - 

บวก ภาษีเงินได้
นิติบุคคล 

 - - - - - 

รวมกระแสเงิน
สดจาการ
ด าเนินงาน 

 1,349,760 1,461,595 1,791,544 2,290,638 3,160,834 

กิจกรรมการ
ลงทุน 

      

เงินลงทุนสุทธิ
ในสินทรัพย์
หมุนเวียน 

 - - - - - 

รวมกระแสเงิน
สดจากการ
ลงทุน 

2,500,000 - - - - - 

กิจกรรมจัดหา
เงินทุน 

- - - - - - 

การเพ่ิมข้ึนของ
ทุน 

2,500,000 - - - - - 

เงินปันผลจ่าย - - - - - - 
รวมกระแสเงิน
สดการจัดหา
ทุน 

2,500,000 - - - - - 

(ตารางมีต่อ) 
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ตารางที่ 8.10 (ต่อ): งบกระแสเงินสด 
 

รายการ ปีที ่0 ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

รวมกระแสเงิน
สดทั้งหมด 

2,500,000 1,349,760 1,461,595 1,791,544 2,290,638 3,160,834 

เงินสดต้นปี 0 2,500,000 3,849,760 3,955,919 4,172,463 6,463,101 
เงินสดปลายปี 2,500,000 3,849,760 5,311,355 5,747,463 6,463,101 9,623,935 

 
 8.6.4 การประมาณการประเมินโครงการ 
 
ตารางที่ 8.11: ระยะเวลาคืนทุน ต่อปี 
 

ระยะเวลาคืนทุน ต่อปี 

เวลา ปีที่ 0 ปีที่ 1 ปีที่ 2 ปีที่ 3 ปีที่ 4 ปีที่ 5 

กระแสเงิน
สดเข้า 

 4,720,000 4,956,000 5,451,600 6,269,340 7,523,208 

กระแสเงิน
สดออก 

- 2,500,000 - 3,192,400 - 3,296,830 - 3,404,254 - 3,634,825 - 3,864,933 

กระแสเงิน
สดรวม 

- 2,500,000 1,527,600 1,659,170 2,047,346 2,634,515 3,658,275 

กระแสเงิน
สดสะสม 

- 2,500,000 - 972,400 686,770 2,734,116 5,368,631 9,026,906 

* ใช้เวลาคืนทุนภายในปีที่ 2 
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ภาพที่ 8.2: กราฟกระแสเงินสดสะสม 
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57 

ตารางที่ 8.12: ระยะเวลาคืนทุน 
 

ระยะเวลาคืนทุน 

 
เวลา ปีที่ 0 ปีที่ 1 ปีที่ 2 ปีที่ 3 ปีที่ 4 ปีที่ 5 

กระแสเงินสดเข้า 
 

4,720,000.00 4,956,000.00 5,451,600.00 6,269,340.00 7,523,208.00 

กระแสเงินสดออก - 2,500,000.00 - 3,192,400.00 - 3,296,830.00 - 3,404,254.00 -3,634,825.00 -3,864,933.00 

กระแสเงินสดรวม - 2,500,000.00 1,527,600.00 1,659,170.00 2,047,346.00 2,634,515.00 3,658,275.00 

       
K (อัตราต้นทุนของเงินทุน) 10.45% 

     
NPV 5758476.68 

     
PI 3.303390672 

     
IRR 69% 

     
(ตารางมีต่อ) 
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ตารางที่ 8.12 (ต่อ): ระยะเวลาคืนทุน 
 

ระยะเวลาคืนทุน 

 
เวลา ปีที่ 0 ปีที่ 1 ปีที่ 2 ปีที่ 3 ปีที่ 4 ปีที่ 5 

กระแสเงินสดเข้า 
 

4,720,000.00 4,956,000.00 5,451,600.00 6,269,340.00 7,523,208.00 

กระแสเงินสดออก - 2,500,000.00 -3,192,400.00 - 3,296,830.00 - 3,404,254.00 - 364,825.00 - 3,864,933.00 

กระแสเงินสดรวม - 2,500,000.00 1,527,600.00 1,659,170.00 2,047,346.00 5,904,515.00 3,658,275.00 

       
K (อัตราต้นทุนของเงินทุน) 10.45% 

    
ARR 236.75% 

    
 
 บริษัท DESTIN PROTEIN JELLY จะคืนทุนในปีที่ 2 และก าไรอยู่ที่ 686,770 บาท  
   (มูลค่าปัจจุบันสุทธิ)   NPV: 5758476.68 
        PI: 3.3033 (ดัชนีก าไร) 
   (อัตราผลตอบแทนภายใน)  IRR: 69% 
        ARR: 236% (อัตราผลตอบแทนถัวเฉลี่ย) 
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8.7 การวิเคราะห์ความเสี่ยงจากการลงทุน  
 8.8.1 สถานการณ์ปกติ (Base Case) 
 เป็นการวิเคราะห์สถานการณ์ไว้แล้วว่ามีความเป็นได้ในการท าธุรกิจ โดยการวิเคราะห์ 
ตัวแปรในส่วนของงบกระแสเงินสดงบก าไรขาดทุน และความเสี่ยง 
 
ตารางที่ 8.13: สถานการณ์ปกติ (Base Case) 
 

 
 
 8.8.2 สถานการณ์ท่ีดีที่สุด (Best Case) 
 เป็นสถานการณ์ที่ธุรกิจเติบโตได้อย่างรวดเร็ว และยอดขายเกินกว่าที่ก าหนดหรือตั้งเปูาไว้ 
 
ตารางที่ 8.14: สถานการณ์ท่ีดีที่สุด (Best Case) 
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 8.8.3 สถานการณ์ท่ีเลวร้ายที่สุด (Worst Case)  
 
ตารางที่ 8.15: สถานการณ์ท่ีเลวร้ายที่สุด (Worst Case) 
 

 
 

   1) ปรับลดค่าใช้จ่ายในส่วนที่ไม่จ าเป็นออก เช่น ค่าการตลาดในบางส่วน 
   2) งดการออกสินค้าหรือผลิตภัณฑ์ตัวใหม่เพ่ิม จากการวางแผนในช่วงแรกของการ
เริ่มต้นธุรกิจ 
   3) งดการขยายหน้าร้านหรือสาขาเพ่ิมจนกว่าสถานการณ์จะกลับมาเป็นปกติ  
 

 



บทที่ 9 
แผนฉุกเฉินและแผนในอนาคต 

 
9.1 แผนฉุกเฉิน 
 การวางแผนในส่วนนี้เพื่อเตรียมความพร้อมส าหรับเหตุการณ์ที่ไม่คาดคิดอาจจะเกิดจาก
ภาวะเศรษฐกิจและภัยจากธรรมชาติ เช่น ไฟไหม้ น้ าท่วมฉับพลัน โรคอุบัติใหม่ที่เราไม่สามารถ
ควบคุมได้ ส่วนใหญ่มักจะแก้ไขเฉพาะหน้าเพราะเราไม่สามารถเดาได้เพราะแต่ละวันเราเจอ
สถานการณ์ที่แตกต่างกันไป แต่จะมีการเทรนด์ความรู้และวิธีแก้ไขปัญหาเฉพาะหน้าจากผู้เชี่ยวชาญ
โดยตรง เพ่ือลดความเสี่ยงหรือความเสียหายที่จะเกิดข้ึนให้ลดลงได้ในปริมาณท่ีสามรถรับได้จากความ
เสียหายที่เกิดข้ึน 
 9.1.1 แผนฉุกเฉินด้านการตลาด 
 การวางแผนตลาดเป็นส่วนที่ส าคัญ เนื่องจากธุรกิจของเราใส่ส่วนใหญ่รายได้มาจากการท า
การตลาดวางแผนการตลาดจึงต้องค านึงถึงองค์ประกอบหลายส่วนไม่ว่าจะเป็นผู้บริโภคหรือท า
การตลาดให้เหมาะสมและตรงจุดของกลุ่มเปูาหมาย เช่น ยอดขายอาจได้น้อยกว่าที่ตั้งเปูาหมายไว้ 
ดังนั้นจึงมีวิธีการตรวจสอบหาสาเหตุว่าปัญหาอยู่ตรงไหนแล้วรีบแก้ไขปัญหานั้นอย่างรวดเร็ว
(ยกตัวอย่างในกรณีท่ียิงแอดไม่ตรงกลุ่มเปูาหมายท าให้ลูกค้าไม่สามารถเข้าถึงหรือรู้จักสินค้าของ 
DESTIN (เดส‘ทิน) ได้ อีกทั้งยังมีการขายทางแพลตฟอร์มออนไลน์ (หากเกิดกรณีแอปพลิเคชันนั้นได้
ปิดตัวลงไป เรามีวิธีการแก้ไขโดยมีแอปพลิเคชันส ารองในการซื้อขาย ไม่ผูกขาดเพียงแอปพลิเคชัน
เดียว) 
 9.1.2 แผนฉุกเฉินด้านการเงิน 
 ในการท าธุรกิจ บริษัท Destin Protein Jelly มีการวางแผนเก็บเงินส ารอง 300,000 บาท
ในแต่ละไตรมาสเพ่ือปูองกันเหตุฉุกเฉินทั้งภายในและภายนอก 
 
9.2 แผนในอนาคต 
 มีการวางแผนและพัฒนาแผนการด าเนินงานทุกด้าน เนื่องจากธุรกิจเยลลี่โปรตีน  
เป็นแบรนด์ใหม่ การสร้างการรับรู้จึงยังต้องด าเนินต่อไป เพ่ือช่วยกระตุ้นยอดขายให้ดียิ่งขึ้น ดังนี้ 
 9.2.1 ด้านการตลาดโดยจะมีการน าเสนอคอนเทนต์สร้างสตอรี่แบรนด์หรือคลิป Reels 
สั้น ๆ เพ่ือดึงดูดให้ผู้บริโภคสนใจในตัวผลิตภัณฑ์หรือสินค้าของทางแบรนด์ 
 9.2.2 ด้านการผลิตโดยจะมีการพัฒนาสูตรและออกแบบผลิตภัณฑ์ใหม่ ๆ อยู่เสมอเพ่ือให้
ตอบสนองความต้องการของผู้บริโภคได้อย่างทันสมัย 
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แบบสอบถาม 
แผนธุรกิจโปรตีนเจลลี ่

 
 แบบสอบถามนี้เป็นการค้นคว้าอิสระ (Independent Study) มีวัตถุประสงค์เพ่ือเก็บ
รวบรวมข้อมูลและสอบถามถึงพฤติกรรมการตัดสินใจเลือกซื้อผลิตภัณฑ์อาหารเสริมโปรตีนเจลลี่ 
งานวิจัยชิ้นนี้เป็นส่วนหนึ่งของการศึกษาตามหลักสูตรปริญญาโท คณะการสร้างเจ้าของธุรกิจและการ
บริหารกิจการ  สาขาวิชาการเป็นผู้ประกอบการ มหาวิทยาลัยกรุงเทพ ประจ าปีการศึกษา 2566 
ข้อมูลที่ได้จากแบบสอบถามนี้ จะน าไปใช้เพ่ือการศึกษาเรื่องพฤติกรรมการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑ์เสริม
อาหารโปรตีนเจลลี่ 
โดยแบบสอบถามนี้จะประกอบไปด้วย 3 ส่วน ดังนี้ 
 ส่วนที่ 1 ข้อมูลด้านประชากรศาสตร์ของผู้ตอบแบบสอบถาม 
 ส่วนที่ 2 ข้อมูลเกี่ยวกับพฤติกรรมการเลือกซ้ือผลิตภัณฑ์เสริมอาหารโปรตีนเจลลี่ 
 ส่วนที่ 3 ระดับการให้ความส าคัญด้านปัจจัยดังต่อไปนี้ที่มีผลต่อการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑ์
เสริมอาหารโปรตีนเจลลี่และข้อเสนอแนะ 

โดยข้อมูลส่วนบุคคลที่ได้รับจากแบบสอบถามฉบับนี้ จะถูกเก็บไว้เป็นความลับและจะไม่ถูก
เปิดเผยต่อสาธารณชนในกรณีใดๆ ทั้งสิ้น 

ผู้วิจัยจึงใคร่ขอความอนุเคราะห์จากท่าน โปรดตอบแบบสอบถามนี้ตามความเป็นจริงให้
ครบถ้วน เพ่ือท าให้ผลการวิจัยนี้บรรลุตามวัตถุประสงค์ 

 
ส่วนที่ 1 ข้อมูลด้านประชากรศาสตร์ของผู้ตอบแบบสอบถาม 

ค าชี้แจง: กรุณาท าเครื่องหมาย ✔ ลงในช่องที่ตรงกับความจริงของท่านมากท่ีสุด 
1. เพศ *  

□ ชาย 
□ หญิง 
□ เพศทางเลือก 
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2. อายุ * 
□ ต่ ากว่า 15 ปี 
□ 15 - 19 ปี 
□ 20 - 29 ปี 
□ 30 - 39 ปี 
□ 40 – 49 ปี 
□ 50 – 59 ปี 
□ มากกว่า 60 ปี 

3. ระดับการศึกษา * 
□ ประถมศึกษา หรือต่ ากว่า 
□ มัธยมศึกษา หรือเทียบเท่า 
□ อนุปริญญา หรือเทียบเท่า 
□ ปริญญาตรี หรือเทียบเท่า 
□ สูงกว่าปริญญาตรี 

4. อาชีพ * 
□ นักเรียน  
□ นักศึกษา 
□ พนักงานบริษัทเอกชน 
□ ข้าราชการ/พนักงานรัฐวิสาหกิจ 
□ ธุรกิจส่วนตัว 
□ Freelance ฟรีแลนซ์ 
□ พ่อบ้าน/แม่บ้าน 
□ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ) ________ 

5. รายได้ต่อเดือน * 
□ น้อยกว่าหรือเท่ากับ 15,000 บาท 
□ 15,001–40,000 บาท 
□ 40,001–70,000 บาท 
□ 70,001–100,000 บาท 
□ 100,001–200,000 บาท 
□ 200,001–300,000 บาท 
□ 300,001 บาทข้ึนไป 
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ส่วนที่ 2 ข้อมูลเกี่ยวกับพฤติกรรมการเลือกซ้ือผลิตภัณฑ์เสริมอาหารโปรตีน/โปรตีนเจลลี่ 

ค าชี้แจง: กรุณาท าเครื่องหมาย ✔ ลงในช่องที่ตรงกับความจริงของท่านมากท่ี 
6. ความถี่ในการเลือกซ้ือผลิตภัณฑ์เสริมอาหารโปรตีน/โปรตีนเจลลี่? * 

□ มากกว่า 1 ครั้ง/สัปดาห์ 
□ 1 ครั้ง/สัปดาห์ 
□ 1 ครั้ง/เดือน 
□ อ่ืนๆ  

7. ค่าใช้จ่ายในการซื้อแต่ละครั้งของผลิตภัณฑ์เสริมอาหารโปรตีน/โปรตีนเจลลี่(บาท/ครั้ง)? 
□ น้อยกว่า 500 บาท 
□ 500–1,000 บาท 
□ 1,001–2,000 บาท 
□ 2,001 ขึ้นไป  

8. ยี่ห้อที่ท่านเลือกซื้อบ่อยที่สุด (ตอบได้มากกว่า 1 ข้อ)  
□ PlanTae (แบบผง) 
□ Boost (แบบผง) 
□ Kimberlite (แบบผง) 
□ LinLife (แบบเจลลี่) 
□ Fitto Plant Protein (แบบผง) 
□ Whey CharZ (แบบผง) 
□ อ่ืนๆ 

9. ท่านเลือกซื้อผลิตภัณฑ์เสริมอาหารโปรตีน/โปรตีนเจลลี่จากแหล่งใดมากท่ีสุด (ตอบได้
มากกว่า 1 ข้อ) 
□ ช่องทางออนไลน์ เช่น Line, IG, Facebook, Website 
□ ร้านค้าชั้นน า เช่น Boost/Waston 
□ ช่องทาง E-Commerce  
□ การขายตรง  
□ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ) ________________ 
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ส่วนที่ 3 ระดับการให้ความส าคัญด้านปัจจัยดังต่อไปนี้ที่มีผลต่อการตัดสินใจซื้อผลิตภัณฑ์เสริม
อาหารโปรตีนเจลลี่ 

ค าชี้แจง: กรุณาท าเครื่องหมาย ✔ ลงในช่องที่ตรงกับความจริงของท่านมากท่ีสุด 
10. ด้านผลิตภัณฑ์ (ตอบได้มากกว่า 1 ข้อ) * 

□ ส่วนผสมมีความแปลกใหม่น่าลอง  
□ เพ่ิมประสิทธิภาพในการออกก าลังกาย 
□ สร้างกล้ามเนื้อ/เพ่ิมพลังงานให้แก่ร่างกาย 
□ เพ่ือควบคุมน้ าหนักและกระตุ้นการเผาพลาญไขมัน 
□ บรรจุภัณฑ์ที่พกพาสะดวก 
□ บริโภคง่าย/รสชาติอร่อย  
□ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ) ________ 

11. ด้านราคา * 
□ ต่ ากว่า 500 บาท 
□ 500–1,000 บาท 
□ 1,001–1,500 บาท 
□ 1501–2,000 บาท 
□ 2,000 บาทข้ึนไป 

12. ด้านช่องทางการจัดจ าหน่าย (ตอบได้มากกว่า 1 ข้อ) * 
□ มีหน้าร้าน 
□ ขายตามห้างชั้นน าทั่วไป เช่น Boost/Watson 
□ ช่องทางออนไลน์ Facebook, Line, IG, Website  
□ ช่องทาง E–commerce เช่น Shopee, Lazada 
□ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ) ________ 

13. ด้านการส่งเสริมการตลาด (การโฆษณาผ่านสื่อ) 
□ โทรทัศน์ 
□ ช่องทางออนไลน์ Facebook, Line, IG, Website เป็นต้น 
□ การประชาสัมพันธ์ ณ จุดขาย  
□ การแนะน าจากคนรู้จัก 
□ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ) ________ 
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14. ด้านการบริการ * 
□ มีการให้ข้อมูลที่ชัดเจนและถูกต้อง 
□ มีการจัดโปรโมชั่น 
□ มีการสะสมแต้มเพ่ือน ามาแลกของสัมมนาคุณหรือเป็นแลกเป็นส่วนลด 
□ มีการบริการที่ดี 
□ อ่ืน ๆ (โปรดระบุ) ________ 

15. ท่านจะแนะน าผลิตภัณฑ์เสริมอาหารโปรตีนเจลลี่ให้กับบุคคลอื่นหรือไม่?  
ค าชี้แจง: กรุณาเรียงล าดับค าแนะน าจากมากไปน้อย  
โดย 1 = มากที่สุด ไปจนถึง 4 = น้อยที่สุด 
(  ) แนะน าแน่นอน    (  )  แนะน า     (  )  ไม่แน่ใจ    (  )   ไม่แนะน า  

16. ข้อเสนอแนะเพ่ิมเติม 
___________________________________________________________________
___________________________________________________________________ 
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